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Einarbeitung neuer
Geschaftspartne Zwel Telle

A Teil 1:
Einarbeitung erste 6 Wochen

A Teil 2
Einarbeitung erste 6 Monate
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Ziel des Trainingsmoduls

Teil 1: Einarbeitung erste 6 Wochen

A Du weil3t, wie du den neuen Berater in den
ersten 6 Wochen strukturiert einarbeitest.

A Du kennst die wichtigsten Punkte dabei.
A Du beherrschst die TOJ Formalitaten.
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Einarbeitung startet mit dem
Einstieg

Beim 1:1 Gesprach:

A BegruRung

A Smalltalk

A Fragen stellen

A Geschéaftsprasentation

A Einstieg ins Geschéft
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Der optimale Start

A StarterSet erwerben

An b o ¢SN¥YAYS 1T dz2NJ 9AY Il N
Mentor abstimmen

® ‘ A Startprasentation mit dem Mentor durchfiihren
. A ENERGETIX Trainings (auch online) besuchen
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Welche Termine sind zu
vereinbaren?

A 1. Termin:
Handbuch, Trainingsportal und TOJ gemeinsam
durcharbeiten und erkléren
Registrierung und ggf. Erstbestellung

A 2. Termin:
Die erste Schmuckprasentationen
Auswahl und Bestellung der Produkte

A 3. Termin:
1:1 Gesprache mit Interessierten der neuen
Geschaftspartner

»
MAGNEBCHMUCK:. WELLNESS ENERGETIX

—— BINGEN ——




TEAMAUFBAUORAINING

EINARBEITUNG NEUER GESCHAFTSPARTNER

MAGNEBCHMUCK: WELLNESS

1. Termin:
Grundsatzliche Themen

A
A

o To I» Do

Fragen zum Handbuch, Trainingsportal, TOJ
Fragen zu Formularen

Durchgehen der Ziele

Kontakte aktualisieren

Wochenplanung erstellen

Grundsatzliche Fragen klaren
(z.B. Gewerbeanmeldung)

Erfolgsprogramme fir Newcomer erklaren
(Boostyour Business, Boogiour Team, Be a New
STAR)

Von Anfang an motivieren und Méglichkeiten
aufzeigen!
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1. Termin:
Registrierung und ggf. Erstbestellung

A Registrierung im Managemei®ystem
A Webshop einrichten

A Beraterantrag ausfiillen

A

Erstbestellung Schmuck:

Im Idealfall direkt eine Qualifikationsbestellung auf
40% (3.000 Punkte), kann auch nach der ersten
Party erfolgen.

o

KatalogSets und ggf. Verkaufshilfen bestellen

A Erklarung Drittelregelung

A Auf Trainings hinweisen und anmelden
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Der Start ins Geschaft
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MAGNEBCHMUCK: WELLNESS

2. Termin:
Die erste Schmuckprasentation

A

Erste Prasentation/Party

1. Moglichkeit: Neue GP = Gastgeberin
2. Mdglichkeit: Befreundete Gastgeberin

A

A
A

>

Weiterbuchung lernen

Geschaftsidee vorstellen/auf Geschéaft ansprechen
(gof. Gastgeberin oder auch interessierte Gaste)

Quittungen ausfillen
(unbedingt auf Vollstandigkeit achten mit Telefisin
und EMail-Adresse)

Vorteile der Gastgeberin erklaren
(Gastgebergeschenk/Gastgeberangebot)

Nachbearbeitung der Party
(personlich, telefonisch und im Partymanagement)
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3. Termin:
1:1 Gesprach fihren

A Der neue GP ladt zum 1:1 Gespréch ein

A Der Mentor fuhrt das Gespréch und schreibt den
Interessenten unter dem neuen GP ein

A Der neue Partner hort zu und lernt!

Interessent

Neuer - ‘

Geschaftspartner -

Mentor
(von neuem GP)
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Ziel des Trainingsmoduls

Teil 2: Einarbeitung erste 6 Monate

A Bediirfnisse der neuen Geschaftspartner erkenner
A Differenziert einarbeiten

A Zielgesprache fihren

A Sicherheit durch klare Strukturen

A RegelméaRiger Kontakt
(personliche Gesprache, Tedbmat Uber z.B. WA
etc.)

A Erfolg der Neuen in den Erfolgsprogrammen und
Wettbewerben sichern

A Teamstatistiken analysieren und Teampartner
motivieren
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Unterscheidung von drei Typen

A Typ 1: Verkaufer

A Typ 2: Gelegentlicher Einschreiber
der mehr oder weniger per Zufall
einschreibt

A Typ 3: Teambuilder
der konstant und planmalig eine
grof3e Organisation aufbaut
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Einarbeitung Typ 1.
Verkaufer

Darauf kommt es an:

Produktwissen

Magnetismus

Schmuckpréasentation/ Verkauf
Einladen zur 1. Schmuckprésentation

Durchfihrung, Abwicklung

o To Io Do Do P>

Weiterbuchen

A Telefonieren

Grundsatz fur neuen GRMache Dich in allem, was
Du tust, zum Verkaufsexperten!
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